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新聞發佈 

Manz集團獲得1,200萬歐元新客戶大訂單 
凸顯電動交通領域巨大成長潛力 

  

• 大訂單來自美國世界領先的電池製造商 

• 自今年初至今，儲能事業群已攬獲總額約1億歐元的新進訂單 

• 電動交通領域的增長活力彰顯未來新的及後繼訂單的美好前景 

  

2015年9月1日，羅依特林根——Manz集團從美國新客戶獲得總額約1,200萬歐元的大訂單，訂單涉及客

戶的鋰電池製造生產線，雙方訂立的協議還包括可能會在中國和美國建造安裝其它生產線。在儲能事業群，

Manz為客戶在消費性電子展品行業和電動與固定式儲能行業提供涵蓋捲繞式紐扣電池到疊層式電池的所

有當前鋰電池設計製造用的生產設備。此美國電池製造商的多層堆疊式電池生產線訂單反應出電動交通領

域的客戶增長活力。這訂單也將對本財年甚至是下一財年的收益和淨收入造成重大影響。 

  

集團創始人暨執行長Dieter Manz 表示 “新訂單釋放出一個明確資訊，即全球範圍內的企業正在加大他們

在電動交通領域的投入以及增加高性能電池製造的生產技術上的投資。縱觀這一增長趨勢，使我們看到了

獲得此領域更多訂單的良好機遇。這將提供儲能事業群更大的增長動力並進一步強化我們長期的發展。”

使用壽命、使用時間以及安全性在電動交通領域而言，扮演著攸關成敗的角色。因此，要想在產能和電池

性能上有效地提升，對相關創新生產技術的投資尤其重要。因為創造電動車輛的價值很大程度上來自於電

池，而電池製造商首要的重點就是改進電池生產技術的效率。得益於技術的創新性、自動化及品質保證等

方面建立起來的專業知識，Manz集團得以戰勝亞洲和歐洲的競爭者們獲得客戶訂單。除此之外，Manz集

團工廠的運行速度及規模也同樣讓客戶信服。 

 

延續自年初開始的訂單量，此新訂單的注入使整體營業額相對增長。Manz集團在本財年儲能事業群已創

造了總額達1億歐元的訂單，此成長是Manz集團大力推進新技術、新市場及區域多樣化戰略模式的結果。

在太陽能、電子和儲能三大策略事業群，公司的目標是有系統地取得快速成長市場的優勢，與此同時進一

步降低對大客戶及波動市場發展的依賴。  
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新聞發佈 

公司簡介： 

Manz 集團總公司位於德國羅伊特林根城，是一家全球領先的高科技設備製造商。1987 年成立的Manz 公司，現已從

自動化專家，成功發展成為生產設備解決方案的供應商。Manz 專精於七項科技領域，包含自動化、量測與檢測、雷

射製程、真空鍍膜、化學濕製程、印刷與塗佈，及捲對捲技術，這些核心技術將應用於Manz 在“電子裝置及零組

件”、“太陽能”及“儲能”三大策略領域的技術擴展，並將在未來持續向前發展。 

Manz 集團於2006 年在德國公開上市，由創立者Dieter Manz 先生擔任首席執行長，Manz 集團在德國、斯洛伐克、

匈牙利、義大利、中國大陸及臺灣皆設有自己的生產據點；而Manz 集團的業務銷售及服務網路遍佈全球，包括美國、

南韓和印度。至2015年年初，Manz 集團在全球擁有約2,000名員工，其中在亞洲約有900 名。在過去的營業年度中，

公司銷售額超過3.05億歐元。 

 

在公司宣言“熱情成就高效能”的推動下，Manz 承諾未來會為各種重點產業的客戶，提供更高效能的生產系統解決

方案。作為世界領先的設備製造商，Manz 為其全球眾多客戶降低終端產品的生產成本作出了巨大貢獻。為了履行這

一承諾，Manz 不斷優化其產品組合，以便在用戶端建立可信任的生產製程，同時也穩步提高Manz 設備製造的產品

性能參數。這個目標成為Manz 創新的一個重要動力，幫助實現關鍵技術的突破，例如可持續發電、全球通信產業所

需的顯示器和電力驅動交通工具。 

 


